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"Precisamos de, enquanto sector,
melhorar a Torma como ComunICamaos

as vantagens’

£m Julho, a federacdo europeia da indUstria da energia solar térmica deixou de-chamar-se ESTIF
Solar Heat Europe é o novo nome da associacdo, num rebranding que pretende ajudar a superar
uma das maiores dificuldades do sector: a comunicacdo. Robin Welling, presidente da Solar Heat
Europe, da conta das prioridades e assegura que "0 calor de origem solar cobre toda a gama de

requisitos para o sistema energetico do futuro”

A ESTIF €, agora, Solar Heat Europe. Que razoes motivaram
esta alteracao?

Ao longo da sua existéncia, a ESTIF uniu o sector da energia
solar térmica, promoveu os seus interesses debaixo de um
designio comum e tem sido um motor para o reconheci-
mento das tecnalogias de calor solar na Europa. Quisernos
reunir uma visado mais moderna e renovada do sector para
facilitar este trabalho de representacdo, reforcar a posicao
da nossa inddstria e notoriedade entre as instituicGes eu-
ropeias. Esta foi a principal motivacdo para lancar o debate
sabre o rebranding entre 0s nossos membros em 2015, Um
dos objectivos deste processo € ajudar a aumentar a sensi-
bilizacdo dos agentes de mercado e dos decisores politicos
para as diferencas enfre as tecnologias solares, por exemplo,
entre o solar térmico e o solar fotovoltaico. Queremos des-
tacar o aquecimento solar como um produto ou servico dis-
tinto. Ao mesmo tempo, 0 nome e a identidade corporativa
tinham de ser mais ilustrativas do nosso sector do que um
simples acrénimo como ESTIF

Esta alteracao reflecte uma mudanca na propria inddstria?
Reflecte 3 necessidade de promover uma imagem moderna
e renovada do sector. A indUstria estd a mudar, a adaptar-se
a evolugdo do mercado energético, que se esta a transfor-
mar a um ritmo incrivel. Alguns dos requisitos para o sistema
energético do futuro vao incluir a producac descentralizada,
a flexibilidade em termos de oferta, a descarbonizacdo do
fornecimento de calor e isso vai trazer valor acrescentado a
economia europeia, criando empregos e reduzindo as im-
portacdes. O calor solar encaixa em todos estes critérios. O
sector oferece estas solucdes, mas ainda é timido no que
toca a passar a mensagem certa que chega aos investidores.
Outros sectores sao muito mais agressivos na sua aborda-
gem ao mercado e junto dos decisores politicos.

Que vantagens tem o solar térmico face as restantes tec-

nologias?
Por exemplo, o armazenamento € visto hoje como o Santo
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"As solucBes solares térmicas ja incluem a
Capacidade de armazenamento nos custos
do sistema, mas, quando se compara a
nossa tecnologia com outras solucoes,
este facto é muitas vezes ignorado”




—

Graal do sistema energético do futuro. As solucdes sola-
res térmicas ja incluem a capacidade de armazenamento
nos custos do sistema, mas, quando se compara a nos-
sa tecnologia com outras solugdes, este facto ¢ muitas
vezes ignorado. Para além disso, somos uma tecnologia
escaldvel, com uma densidade energética elevada. Num
mundo que caminha para a producdo descentralizada, a
densidade energética, tanto em termas de procura, como
de producao, é um critério importante.

Porqué?

Nas cidades, vamos ter de fazer a gestao entre a densi-
dade energética elevada da procura por quilémetro qua-
drado e a capacidade de gerar energia descentralizada
dentro das fronteiras da cidade. O solar térmico tem um
racio impressionante entre a area necessaria e a energia
gerada, melhor do que o solar fotovoltaico ou a biomassa.
Fornecemos calor, 0 qual representa metade da procu-
ra energética, e, mesmo que haja uma tendéncia para a
electrificacdo do sector, essa capacidade ird ser limitada
pelos desafios que o pico de consumo representaria em
termos de geracao eléctrica ou capacidade de rede, E tra-
zemos valor acrescido a Europa, jd que a maior parte dos
nossos produtos e componentes € eyropeia e a maioria
dos investimentos gera empregas lacais, na comerciali-
7acdo, instalacdo e manutencao. O calor de origem solar
cabre toda a gama de requisitos para o sistema energé-
tico do futuro. Apenas precisamas de, enquanto sector,
melhorar a forma como comunicamos as vantagens. £ por
iS50 que centramos a nossa mensagem, no que loca ao
rebranding, em "Nos somos Solar. Nés somos Calor. Nos
somos Europa” [“We are Solar. We are Heat. We are Euro-
pe”, no original].

Houve alguma alteracdo na vossa estratégia?

A molivacao principal foi o aspecto comunicativo, 0 que
significa que nao haverd impactos na estrutura ou finali-
dades da nossa organizacao. Além disso, a mudanca do

nome para Solar Heat turope nao significa que estamos
apenas a olhar para as opcdes no solar térmico, mas sim
que continuamos a promover as solucdes de aquecimen-
to e arrefecimento (A&A) solares, assim como 0 AGA re-
novével num contexto mais alargado. Esta alteracac na
comunicacdo jd estd a reflectir-se no nosso trabalho, pois
queremas passar uma imagem maoderna e dinamica do
sector. Isto sera mais evidente nos proximos meses, nao
s0 através do nosso novo website, mas também através
de outras ferramentas de comunicacdo. Ird também pro-
porcionar aos nossos membros uma melhor perspectiva
do trabalho feito pela nossa organizacao e de cutros as-
pectos relevantes. Estes aspectos referem-se 3 nossa ca-
pacidade de ser a voz da indistria na Europa, um ponto
de encontro para os principais agentes do sector e um for-
necedor de servicos para 0s nossos membros e industria.
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Quais sdo as prioridades da Solar Heat Europe?

No meédio/longe prazo, a prioridade serd posicionar o A&A
solares no mix energético europeu do futuro. Esta neces-
sidade implica um entendimento sobre como o sistema
energetico futuro podera ser e como o AgA de origem so-
lar podem ser competitivos e adaptados as necessidades
actuais e futuras, garantinde que estd também bem repre-
sentado em cenarios que olhem para o sistema energético
futuro. Este posicionamento é necessério para promover
solucdes de calor solar 3o nivel politico, proporcionando
mais do que uma explicacdo detalhada da tecnologia. Pre-
tendemos ajudar os decisores, aos niveis europeu e na-
cional, a perceber que o solar térmico tem um papel a
desempenhar no longo prazo e, como tal, ¢ importante
continuar a investir nele, quer em investigacdo e inovacao,
quer na criacdo de condicbes que possam promover uma
aceitacao de mercado mais forte.

E a nivel politico?

Este posicionamento ¢ condicdo importante no apoio ao
trabalho de sensibilizacao que esté a ser feito relativamen-
le go Pacote Energia Limpa, lancado pela Comissdo Euro-
peia no final de 2016 e que vai dominar a agenda politica
nos proximos meses no Parlamento e Conselhos Europeus.
Nas nossas prioridades, estamos também a olhar para
questoes mais imediatas, com impacto no mercado no cur-
lo prazo. Nesse aspecto, a implementacao adequada da le-
gislacao europeia € primordial, em particular a implemen-
tacdo da actual directiva para as renovdveis e a promocao
do solar térmico como uma das tecnologias que pode aju-
dar os Estados-Membros a alcancar os objectivos nacionais
para 2020, considerando que possam ser implementadas
num curto espaco de tempo, seja através de programas
para a inslalacao de sisternas pequenos de aquecimento
de dgua ou pela integracao de solar térmico em redes de
aquecimento urbano. A questao da eliquetagem ests tam-
bém entre as prioridades da Solar Heat Europe e, neste
momento, n3o se foca apenas na etiqueta energética e no
processo de ecodesign, mas também no reforco e melhoria
do Solar KEYMARK e no trabalho de normalizacao.

Considera que a industria da energia solar térmica euro-
peia esta a acompanhar o ritmo da inovacio?

0 ponto central da pergunta estd no ritmo da inovacao.
Tendo em conta as alteracGes no sector energeético, a ino-
vacdo alcancou um ritmo incrivel. Algumas das tendéncias
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principais estao ligadas com a necessidade de reduzir a
dependéncia dos combustiveis fésseis, com a eficiéncia
energética e repensar o design dos nossos edificios através
da integracao de mais energias renovaveis. Isto & acompa-
nhado pela descentralizacdo da producao de energia e pelo
desenvolvimento ce servicos de calor (e energia).

Mas tém sido feitas inovacoes?

O solar térmico tem inovado a um ritmo razodvel também,
por exemplo, com o aumente de solucdes solares usadas
nas redes de aquecimento urbano. Ainda assim, temos de
focar-nos numa abordagem orientada para a solucdo, in-
cluindo o financiamento de sistemas de pequena ou larga
escala, seja com opgdes de crédito standardizadas, seja
com abordagens inovadoras providenciadas por ESE. Sabe-
mos que o solar térmico, assim como outras tecnologias
de AGA renovaveis, € hoje uma opcdo importante e com
um potencial de desenvolvimento significativo. Porém, os
nossos decisores politicos parecem colocar a maior parte
dos ovos no mesma cesto: geracao eléctrica e fornecimen-
to eléctrico. Sendo assim, o A&A renovéaveis estd apenas a
receber uma pequena parte do financiamento disponivel
para & energia no ambito do Horizente 2020, 0 que nao
e lagico, tendo em conta que o sector do AGA represen-
ta metade do consumo total de energia e a electricidade
apenas um quarto. Em termos absolutos, na Europa, o A&TA
renovaveis representam mais do que a electricidade de
origem renovavel. Imagine quanto mais poderia consequir-
-se se as politicas publicas alocassem investimentos seme-
lhantes a estas tecnologias, em termaos de 180, e mecanis-
mos de apoio diferentes como foi feito para a electricidade
renovavel.

Como estda o mercado europeu a portar-se em 20177
Quais sao as previsoes?

A EUropa estg a ficar para trds em comparacdo a outras
regides do mundo. Apesar do aumento da capacidade
instalada total, que actualmente representa a geracao de
cerca de 23 TW,, constatamos que hd uma diminuicao nas
vendas anuais. A Europa ainda tem tecnologia de ponta e
podemos ver as empresas europeias envolvidas em alguns
dos projectos mais importantes em todo o mundo. Porém,
com a falta de apoio politico para as tecnologias que for-
necem calor renovavel, ndo devemos surpreender-nos de
ver empresas europeias envolvidas em parcerias com em-
presas chinesas, de forma a manterem-se competitivas e




DESTAQUE

fazer usa da sua tecnologia de ponta para expandir 0s seus
mercados para |3 da Europa.

Quais sao os desafios que o sector enfrenta neste momento?
Estdo relacionados com barreiras de mercado, com factores
que afectam o desenvolvimento de condicdes de concor-
réncia equitativas no sector energético. Na nossa opinido,
0s principais desafios sao os custos de investimento inicial,
a sensibilizacdo do consumidor e os constrangimentos ao
nivel da instalacao.

0 solar térmico continua a ser competitivo?

Sabemos que o é na maioria dos casos, em particular num
pais como Portugal, se considerarmos o custo da energia
fornecida. Ainda assim, o facto de o custo da energia solar
térmica ser competitivo é atenuado pela necessidade de
um investimento inicial substancial. Hoje, tendo em con-
ta a situacao econdmica em varios paises e o cepticismo
prevalecente, é importante encontrar alternativas que re-
duzam o impacto deste investimento inicial, permitindo
aos consumidores beneficiar de poupangas energéticas
futuras. Isto pode ser feito com modelos de financiamento
melhores, programas de incentivo ou outros mecanismos.
Estas medidas podem incluir, por exemplo, créditos com
condictes favordveis ou programas locais que usem fundos
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europeus ou nacionais dedicados a substituicao de siste-
mas de aquecimento de aguas ou aquecimento ambiente.
Pode tambem envolver apoio as instituicdes bancdrias para
uma melhor compreensao do sector de A&GA, com a redu-
cao, por exemplo, do apoio aos combustiveis fésseis ou
levando em conta os efejtos positivos das renovdveis na
descarbonizacao do sector através de programas de apoio
especificos para o efeito.

Como se pode sensibilizar os consumidores?

Essa sensibilizacao deverd ir alem da percepcao dos be-
neficios ambientais e focar também os economicos, tais
como 0s custos de energia baixos e independentes das
flutuacdes do mercado energético. E também importante
ajudar os consumidores a criar confianca nestas tecnolo-
gias. Isto pode ser feito através de campanhas publicas,
regulamentos ou programas de apoio a estas tecnologias,
no sentido de incentivar os consumidores a investir ne-
las. Podera também incluir um apoio & industria na criacdo
de solucdes inovadoras no mercado que possam oferecer
mais interactividade entre os sistemas e o consumidor. Em
varios paises, percebeu-se que os consumidores estao a
usar cada vez mais a Internet para pesquisar informacao
relativa aos sistemas de aquecimento. Informagao tambeém
quer dizer capacidade de avaliar apropriadamente os he-
neficios da auto-producao comparativamente aos contratos
de fornecimento de energia. As autoridades publicas deve-
riam desempenhar um papel mais forte na disponibilizacao
de informacao clara e transparente aos consumidores, aju-
dando a contrabalancar o peso e influéncia de lobbies mais
fortes, como os das utilities, em prol dos consumidores e
de um sistema de energia mais descentralizado.

Referiu também a instalacao.

No que respeita as instalagoes de sistemas, é importante re-
duzir os estrangulamentos no mercado causados pela dispo-
nibilidade de instaladores qualificados. Ao mesmao tempo, ¢
importante que os instaladores tenham condicdes para pro-
porcionar um bom servico a um preco justo. Sabemos que as
tecnologias tradicionais sao mais atractivas para eles porque,
por um lado, estdo mais habituados a instald-las e podem
oferecer condicdes comerciais mais atractivas. Por outro, é
mais facil para os instaladores motivar consumidores que
querem substituir 0s seus sistemas por outros equivalentes
mais modernos. £ importante incentivar os instaladores para
a promacao de solugdes alternativas, com diferentes com-
binacdes de tecnologias e oferecendo ao cliente uma esco-
Iha real. Por este motivo, algumas das medidas de apoio ao
solar térmico e a outras tecnologias devem ter em conta o
papel importante dos instaladores no aconselhamento aos
consumidores, desempenhando um papel comercial e ga-
rantindo um sistema que funcione bem.

A nivel politico, qual é o principal desafio?
Gostariamos de sublinhar a necessidade de considerar al-



gumas recomendacdes da Estratégia Europeia para 0 AGA
e 0s efeitos positivos que o solar térmico e outras tecno-
logias de A&A renovéveis podem trazer. £ evidente que
paises que implementaram taxas de carbono aceleraram
a transicao para as renovaveis e o investimento em me-
didas de eficiéncia energética. Uma série de elementos
pode ser melhorada no que respeita a promocao de solu-
coes de AGA renovdveis para edificios, tais como a inclu-
sa0 de alternativas e referéncias claras as necessidades
de aquecimento ambiente e producao de dquas quentes
nos Certificados Energéticos ou colocando em accao pla-
nos coordenados entre os niveis local e nacional para a
descarbonizacao.

Bruxelas quer colocar os cidaddos no centro da transicao
energética. Como pode a Solar Heat Europe aproximar-
-se dos europeus?

Primeiro, temos de perceber o que significa colocar os ci-
dadaos no centro da transicdo energética. £ ha diferentes
perspectivas sobre isso. Na n0ssa visao, 0s consumidores
v3o ser também uma parte que gera a energia que utili-
23 (prosumers), vao querer interagir com as solucdes de
energia que tém em casa, para optimizar o seu conforto

e/ou consumo, e serdo um motor chave para o investi-
mento noutras solucdes de energia limpa. O NOsso sector
precisa, de facto, de se aproximar dos consumidores. 1550
nao significa que essa seja uma responsabilidade directa
da Solar Heat Europe. Como associacao industrial, ndo es-
tamos directamente no mercado, ainda assim, queremos
apoiar 05 nNossos membros e o0 sector como um todo a
chegar aos clientes. Aumentar a sensibilizacao dos consu-
midores, como referi, ¢ uma das formas de |hes dar poder.
Promovemo-lo defendendo medidas especificas junto dos
decisores politicos. £ vamos fazé-lo directamente, pro-
movendo a transparéncia e as fontes on-line relevantes,
como o projecto FRONT. E, por fim, muito vai depender
das solucdes apresentadas no mercado. Os consumidores
vao procurar solucdes de aquecimento renovavel a precos
competitivos que possam ser integradas com outros siste-
mas de gestao de energia e de edificios. Individualmente,
as tecnologias especificas que oferecem essas solucdes
nao vao ser relevantes. Por isso, precisamos de trabalhar
com outros sectores, de outras fontes renovaveis e até
com as utilities e os bancos, de forma a ter uma gama
interessante de solucdes de calor renovdvel e eficiente
que integrem o solar térmico. M
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